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iIMPORTANTE!

Empresaria o empresario estimado, acabas de
tomar una de las mejores decisiones. Estas por
conocer los elementos y la formula que ha
funcionado por afios para multiplicar las ventas,
alejando definitivamente a tu negocio de los 8 de
cada 10 que fracasan.

Lo que estas por leer es realmente importante
porque la mayoria de los negocios lo olvidan o se
distraen facilmente, en especial hoy en dia.

Es por eso que quise desarrollar algo al alcance de
todos para alejarlos definitivamente de esto vy
cambiar un poco su manera de ver los negocios.

Es momento de enfocarnos en multiplicar tus
ventas y en desarrollar aun mas tu sentido de los
negocios.

éListo? jVamos!
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1

TU NEGOCIO

Ok. Comencemos por eliminar lo que est3
deteniendo a tu negocio. Construir un negocio
exitoso es imposible con sobrecarga de
actividades equivocadas.

Se que puede ser complicado definir siempre de
la mejor manera las acciones a realizar en los
negocios, pero aqui te dejo una forma practica de
resolverlo. Toma el total de tus ingresos y dividelo
entre tus horas trabajadas y define el valor de tu
hora. Esto te dara la perspectiva para poder
decidir donde inviertes tu energia.

Como propietario de negocio nunca debes auto-
contratarte en actividades equivocadas que NO
representen una inversion o que NO |le den mas
energia a la palanca que genera dinero para tu
negocio. Apoyate de la Ley de Pareto.
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Entonces, éEn qué debemos invertir nuestro
tiempo como propietarios de negocio?

Bueno, simplemente en...

iHacer crecer tu negocio!

Se que suena obvio, pero muchos lo olvidan.

La verdad es que cualquier otra actividad, puede
ser delegada o resuelta optimamente con Ia
cantidad suficiente de dinero.
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2

TU MESA

Si quieres multiplicar definitivamente tus ventas,
debes asegurar que tu mesa este llena de clientes
y prospectos siempre. Invierte en tu negocio o
mas especifico, en un sistema activo de publicidad
altamente efectivo que atrape y asegure la
llegada de grandes volumenes de clientes vy
prospectos a tu mesa. Estos sistemas activos de
publicidad te podran dar Retornos de Inversion
como los siguientes o mejores:

S4,403 invertidos. $17,850 ganados en ventas
de producto a clientes, en solo jdos dias!

e ROI=513,447 = 305%

Campaign name Results Reach Cost Amount sp... Amount Sp... Cost pe... Cost pe... Purchas... Cost pe... Purchas...

4865 148,127 $053 5250348 $259.35 $16208 7 $370.50 $5,950.00
2 20811 $27.33  $601.30 $255.58 $200.43 $66.81 5 $12026 $4,050.00
$2167  $346.76 $133.08 $173.38 $57.79 4 $86.69 $3,500.00

2 6,094 $763  $21376 $62.16 $4275 $1425 4 $5344 $3,500.00

$3002  $6004

AAAAAARA

$31.80 §31.80 $0.00 $31.80 $0.00

S048  S286 $0.00 $1.43 $1.43 1 5286 $850.00
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O esta campana de generacion de prospectos.

e 512,252 invertidos. 2,968 prospectos
generados.
Costo por prospecto = $4.13.

Campaign Reach Cost Amount spent Lead (Facebook ... Cost per Lead (Fa... v

15,000 §72.96 $583.68 of 8 $72.96

145,343 $1.22 $6,015.92 £ 246 $24.45

[ ¢ 128,351 $1.08 $5,653.18 2,714 $2.08

Results from 3 Campaigns 221,604 $12,252.78 2,968 $4.13

Esta campaia entregaba prospectos
precalificados y solo necesitaba un prospecto que
se convirtiera en cliente para recuperar la
inversion, pero obtuvo j2,968!

Si estas en un sector industrial, considera combinar estos
sistemas con una estrategia de prospeccion estratégica B2B.

Antes de invertir todo lo del viaje a Cancun, solo
porque ‘si’, calcula tu inversion minima y
considera que primero debes construir el anzuelo

perfecto para atrapar a tus clientes.
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UNA COSA

Se que no te interesa la razon por la que
desarrolle esto, pero quiero aprovechar esta
pagina para hacerlo.

La verdad es que no puedo quejarme del camino
hasta ahora, pero veo que es realmente raro
cuando alguien logra hacer sus suenos realidad, lo
cual creo que es aun mas extrano. Personalmente
creo que todos deberian tener al menos una
oportunidad.

Es por eso que quise desarrollar algo al alcance de
todos que los pueda ayudar a lograr esto.

iEs sin miedo al éxito!, sigamos....
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3

LAS OCHO PARTES DE TU FORTALEZA
(Tu oferta)

Debes saber que la principal razon de que los
negocios fracasan o no logran multiplicar sus
ventas es porque invierten todo su tiempo, dinero
y esfuerzo en algo que NO se presenta para ser
realmente vendido.

Solamente, veras el crecimiento de ventas que
deseas, si presentas tu oferta con las ocho partes
de la estructura de su ‘Fortaleza’.

Esta fortaleza debe ser realmente poderosa con
sus ocho partes desarrolladas y perfectamente
implementadas o solo sera una mas de muchas

que caen.
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Solo hasta desarrollar cada una de sus partes
podras llevar a tu fortaleza a los canales donde se
encuentren tus clientes. Es importante mencionar
que la ‘jAtencion!” (A) no se implementa siendo
ruidoso o embelleciendo la ‘imagen’. La atencidn
se logra con el anzuelo perfecto.
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A

LOS CLIENTES

No hay que olvidar que los clientes ya han sido
estafados varias veces, ellos NO le compraran
nada a ningun completo extrafno y menos si llega
gritando jcompre, compre, compre ..! o
afirmando que su marca es lo mejor de lo mejor.

Pero si llevas paso a paso a los 4 tipos de clientes
que existen usando la linterna mdgica, explotaras
la mina de oro y llevaras un mercado mucho
mayor hacia tu negocio.

Tu
negocio

17%
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5

LA COMPETENCIA

El mercado es cada dia mas grande. Hay
competidores por todas partes y probablemente
ahora que estas leyendo esto, un nuevo
competidor esta listo para la accion.

Es algo normal y que no deberia preocuparte si te
posicionas como la verdadera voz experta, que se
convierte en la primera opcion del mercado, que
se come viva a su competencia e implementa la
formula completa.

Veamosla...
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EL CIERRE DE VENTAS * C

La ‘zona’ donde la mayoria cae, EL CIERRE DE
VENTAS, y el arma mas poderosa de marketing y
ventas, ‘CORREO’(C). Si, el correo es y seguira
siendo la mas poderosa, efectiva y segura.

Dominar perfectamente tu arma y conocer cada
paso de la ‘zona’, seran tu exponencial perfecto
para multiplicar definitivamente tus ventas.

Veamos la formula.

CIERRE

DE 3k
LA COMERSE VIVA| \ V"™
LINTERNA A

ENERGIA ASEGURAR LAS 8 PARTES
ENTU TU MESA DETU

NEGOCIO LLENA FORTALEZA MAGICA COMPETENCIA

éFacil de decirla? Si. Pero éimplementarla...?

Con dedicacion y compromiso se logra en
semanas...
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Implementa la formula y todo el marketing
necesario para que los clientes lleguen a tu
negocio listos para darte su dinero con nuestro
servicio digital garantizado.

NUESTROS SERVICIOS:

© NSO UL KA WNR

10.

ESTRATEGIA DE MARKETING

DISENO GRAFICO

CAMPANAS PUBLICITARIAS DE PAGA FB ADS / GOOGLE ADS

CREACION Y MANEJO DE REDES SOCIALES (INSTAGRAM, FACEBOOK, TIKTOK)

MEJORA DE POSICIONAMIENTO WEB EN GOOGLE (SEO)

NEWSLETTERS

BLOGS

LOGOS, BRANDING, TIPOGRAFIA, PALETA DE COLORES, PROPOSITO, SLOGAN,
DESCRIPCION DE LOS PRODUCTOS

PLANTILLA PARA WEBSITE

CREACION DE E-COMMERCE: ENLACE DE TIENDA EN LINEA EN REDES SOCIALES, ENLACE
CON PAGINA DE ENVIOS, SUBIR INVENTARIOS Y PRECIOS (PRIMERA VEZ)

NUESTRO CURSO: VENTAS EN EXCESO

iCONOCE TODOS LOS SECRETOS DE LA GUIA Y MAS! INICIAMOS TODAS LAS SEMANAS.

hola@ayads.mx

+52 442 156 4662

/AN
ADS


mailto:hola@ayads.mx

ADVERTENCIA: NO VERAS LOS NEGOCIOS

DE LA MISMA MANERA
LOS ELEMENTOS PARA CREAR UNA MAQUINA DE DINERO

LOS ELEMENTOS PARA CREAR UNA MAQUINA DE DINERO

Esta guia hara que dejes de quemar tu
dinero y te mostrara la formula que le ha
funcionado por anos a los negocios
exitosos.

No dejes a tu negocio en caida libre o que
sea parte de los 8 de cada 10 que fracasan.

iEl cambio es tremendo en muy poco
tiempo!




